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Parmi les deux lauréats régionaux du concours des DCF (dirigeants commerciaux
de France), Elsa Kauff s’est classée 2¢en finale nationale.

Besancon. - Dans le monde
de Ventreprise, les commer-
claux ne sont pas toujours
ceux qui ont la meilleure ré-
putation. Et pourtant. Tous
les patrons n’arrétent pas
d'en rechercher.
Suseciter des vocations. Valo-
riger 'image de marque d'un
métier indispensable a la
conquéte de nouveaux mar-
chés, telle est done la voca-
tion des DCF (dirigeants com-
merciaux de ¥France), gréace
notamment 4 leur concours
ouvert chague année a tous
les étudiants.
Pour cette édition 2008, ils
dtaient 7.000 {de bac +2 a bac
+5Y & s'aligner sur lés rangs.
Et, lors de la finale qui s'est
déroulée mi-juin & Toulouse,
ia Franche-Comté a particu-
Hérement brillé.
Equitation

et communication
Parmi les deux candidats ré-
gionaux qui seront officielle-
ment récompensés ce jeudi
26 juin dans les locaux
A'IMEA & Besancon, Elsa
Kauff, 20 ans, g'est en effet
classée 2= au niveau national.
Actuellement étudiante &
I'TUT de Besangon {informa-
tion-communication-publici-
té), cette Grenobloise d'origi-
ne a pourtant eu connaissan-
ce de ce «challenge» un peu
par hasard.
« ("est mon prof de commer-
ce, M. Jean-Paul Maujean,
qut nous a dit que c’était un
bon exercice pour préparer
les grandes écoless.. Et com-
me, justement, Elsa a pour
ambition d'intégrer YESC de
Bordeaux, Marseille ou Tou-

louse ~aprés un séjour prévu
Van prochain en Lituanie
{Université de communica-
tion internationale spéciali-
sée) -, elle s'est dit que c’était
une oceasion de tester ses ca-
pacités.

Coup d'essai done. Ef coup
de maitre. Pour répondre aux
questions élaborées avec le
partenaire McDonald, lajen-
ne lauréate ne s'est pas dé-
montée: comment gérer une
situation délicate avec des
clients difficiles ? Comment
choisir entre deux employés
pour une promotion ? Com-
ment rédiger une annonce re-
cruiement ? Etf, enfin, pour-
quoi soutenir une association
locale 7 Plutot que de répon-
dre scolairement, Elsa a pré-
féré utiliser ses connaissan-
ces pour siructurer son pro-
pos autour de deux idées for-
tes: « comment développer sa
noloriété» et « comment ma-
nager un Nouvesy Magusin »,
Elle qui souhaité mariér pro-
fessionnellement son godit
pourla communication-mar-
keting et sa passion del'égui-
tation n'a pas été décue de
son choix.

De Londres 4 Houston

David Royot, lui, n'a pas en
ia chance d’aller aussi loin.
Mais cet étudiant de 22 ans,
inscrit en affaires internatio-
nales 4 'IMEA dé Besangon
sous la houiette de Denis Gal-
let s’est malgré tout trés bien
comporté, Avec un 16,60 de
moyenne, lul qui avoue
«avoir le-commerce dans le
sang depuis tout petit», a eu
la joie de faire pariie des
deux gualifiés régionaux. I

% &
Les deux lauré

est vrai gque 'environnement
familiallui a déja bien cuvert
Vesprit et les horizons. Enfre
Londres et Houston, il a déja
passé la moitié de sa vie &
I'étranger. :
Autant dire que ¢'est avecun
bon bagage qu’il espére pou-
voir intégrer les rangs d'un
géant planétaire tel que Vir-
gin. En attendant, ce sontles
premiers lauriers qui les at-
tendent jerdi soir.

Normal aprés tout quand én

Jdncarne déiala fine fleur du

commerce. -
i Bernard PAYOT

ats régioniaux: David Royot ' IMEA et Elsa Kauff de PIUT information-com-
munication-publicité gui s’est classée 2e au niveau national.
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Promouvoir, valoriser

Mieux faire connaitre les métiers de la fonction commercia-
le et valoriser son image de marque, telle est 1a vocation des
DCF (Dirigeants commerciaux de France).

A Besangon, 'association compte une trenfaine d’adhérents
et organise desréunionsmensuelles sur des themes d’actuali-
té. Le président du Doubs est Henri Chagué. Le président
régional Bernard Silvant.

La soirée de jeudi soir 4, par ailleurs, été préparée en parte-
nariat avec UECD {école du commerce et de la distribution}
de Besangon. Sept éiudiants ont eu pour exercice pratique
d’assurer la promotion de P’événement.




